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Wer ist KoBra? *

Kl IN DER PRODUKTION &
LOGISTIK
e Dispo Al fur Speditionen

e Prozessberatung
o Kl Systementwicklung

Partner & Kooperationen:

@datacunsulting

Google for Startups

B Microsoft | Microsoft for Startups

Einige unserer zufriedenen Kunden:
IMark3D KZPTN.net
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Wirtschaftliche Lage GESAMTMETALL

Die Arbeitgeberverbande der Metall- und Elektro-Industrie

Deutsche M+E-Industrie: Deutlicher Ruckstand zur Entwicklung der globalen Industrieproduktion

A Industrieproduktion Jan-Dez 2023/0 2018
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Industrie Welt _ 7%
Welthandel _ 6%
EU-Industrie _ 3%
EU M+E-Industrie B 1%
US-Industrie 1% [N
DE M+E ohne Automotive -5% _
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*Jan-Dez Quelle: CPB WORLD TRADE MONITOR; FRED, Industrial Production: Manufacturing (NAICS); Eurostat; Stat. Bundesamt; Gesamtmetallberechnungen

© Gesamtmetall



Kl ALS AUSWEG?

e Steigerung der Innovationsfahigkeit

e Abfangen des Fachkraftemangels

e Prozessoptimierung und Kostensenkung
e Verbesserung der Produktqualitat




Die Arbeitgeberverbande £ADK AV ASKN AVZ QBT

Wird Deutschland in 10 Jahren zu den fuhrenden Wirtschaftsnationen gehoren?

Umfrageergebnisse im Zeitraum von 2008 bis 2023 (Werte in Prozent der Befragten)
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Quelle: IfD-Allensbach 10/2023




“47% der Befragten sehen
den zunehmenden Einsatz
von Kl in der Industrie als
Chance”

Quelle: Statista, “Bewertung der KI-Entwicklung in der
industriellen Produktion, Materialdisposition und
Maschinenservice in Deutschland im Jahr 20247,
2052 Befragte



ORGANISATORISCHE
EFFIZIENZ DANK KI

e |ntegration in alltagliche Ablaufe wie
Terminkoordination, Kommunikation, etc.

e Anbindung an CRM, ERP oder DMS Systeme
e Prozessoptimierung als Hilfe zur Selbsthilfe



Wie arbeitet KI?

KI MODELLE:
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Wie bewerten Sie die Bedeutung von KI fur die Wie haufig nutzen Sie beruflich KI-Tools?

Zukunft Ihrer Branche?
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Quelle: Institut far FUhrungskultur im digitalen Zeitalte, Wiesbaden,
"Leadership Trendbarometer", 2024



KONKRETE BEISPIELE
FUR FUHRUNGSKRAFTE:

e Telefonate zusammenfassen (Plaud.ai)

e Meetings vorbereiten (Lokale KiI)

e Prognosen und Szenarien-Analysen (APIs)
e Beispiel: Sales-Pipeline Analyse




PIPELINE ANALYSE IN HUBSPOT:

Offene Deals zusammenfassen, nachste Schritte ausarbeiten, Sales Team benachrichtigen
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PIPELINE ANALYSE IN HUBSPOT:

Jan Koch 08:00
Deal:

Contact:

Al Suggestion:
Jan should conduct a thorough analysis of the potential customer's concerns, address the issues of consent and time constraints raised by Lars, and propose a solution that highlights the benefits of
implementing email marketing for . Jan should focus on establishing clear communication, understanding the customer's perspective, and proposing a mutually beneficial agreement
to move the sales conversation forward.

Automated with this n8n worlkflow

Deal:
Contact:

Al Suggestion:

The analysis of the summarized sales conversation between Jan and the potential customer reveals that the sales expert is making efforts to engage with Jan Koch from KoBra Dataworks,
mentioning potential collaboration opportunities such as in-house seminars or workshops. Despite initial priorities from Frau Janf3en, the sales expert expresses interest in future collaboration,
indicating potential for a successful partnership. Jan should continue nurturing the relationship, addressing any objections from the customer, and proposing tailored solutions to meet the
customer's needs.

Automated with this n8n workflow

Deal:
Contact:

Al Suggestion:

Analyzing the email summary, it is important for Jan to address the potential customer's concern about high costs by highlighting the unique value proposition of the Kl software in relation to RAG
solutions and demonstrating how it can provide cost-effective benefits. Jan should focus on showcasing the capabilities and advantages of the platform during the demo to counteract the
perception that Copilot is inferior. Additionally, Jan can explore offering flexible pricing options or discussing customization possibilities to tailor the solution to the customer's needs. Following up
with relevant case studies or success stories related to RAG implementation could further support the sales conversation. By acknowledging the customer's current situation and aligning the
software's features with their needs, Jan can position the Kl platform as a valuable solution worth considering. Sign off as 'Deine KoBra KI.

Automated with this n8n workflow

Deal:
Contact:

Al Suggestion:

| have analyzed the summarized sales conversation provided and identified key sales strategies, customer objections, ways to address objections, and concrete next steps for Jan to take in order to
win the customer.

Automated with this 1511 wi



TERMINPLANUNG MIT K

o Automatische Terminplanung und -koordination

e Reduzierung von Kommunikationsaufwand

e Schnellere Antworten fur die anfragenden
Personen




TERMINPLANUNG MIT Ki:

Direkt in MS Outlook und DSGVO-konform mit Moglichkeit fur lokale Kl Modelle

Identify appointment request
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Kl TERMIN-KOORDINATION

Termin

@ Jan Koch <
JK

To:

Hallo Jan,
hast Du am Dienstag in zwei Wochen Zeit fir ein Meeting?

GruB

Die Kl erkennt die Terminanfrage.

Eine Anfrage fir einen Termin kommt per E-Mail rein. Kl priift freie Zeiten im Kalender



Kl TERMIN-KOORDINATION

Re: Subject: Termin

@ Jan Koch <
JK

To:

lch nehme den Termin um 15 Uhr, vielen Dank!

From:

Date: Saturday, 1. June 2024 at 06:37
To: Jan Koch

Subject: Subject: Termin

Hallo,

Jan hat am Dienstag, den 11. Juni 2024, nach seinem Friseurtermin um 11:45 Uhr Zeit. Er kénnte also ein Meeting um 13:00 Uhr einplanen. Alternativ kdnnte er auch ein Meeting um 15:00 Uhr einplanen.

Bitte lassen Sie mich wissen, welcher Zeitpunkt fiir Sie am besten passt.
Mit freundlichen GriiBen,

Jan's Kl Agent

Die Kl formuliert eine Antwort auf die Terminanfrage
und verschickt automatisch eine E-Mail.




Kl TERMIN-KOORDINATION

B Subject: Termin fiir Mittwoch?

You

Lieber Jan, Kl verschickt die passende Einladung

Basierend auf deinem aktuellen Kalender, schlage ich zwei mogliche Termine fiir unser Treffen vor:

= Mittwoch, 5. Juni 2024, 10:00 - 11:00 GMT+2
» Mittwoch, 12. Juni 2024, 10:00 - 11:00 GMT+2

Bitte lass mich wissen, welcher Termin dir am besten passt.
Mit freundlichen Grifien,
Jan's Kl Agent

Termin - Jan Koch /

12. Jun 2024 12:00 to 13:00
Alert 10 minutes before start

Alles klar, bitte bestétige den 12. Juni

(v) Jan Koch (organiser)

Termin wird bestatigt Termin - Jan Koch /

) Accepted




MEETINGVORBEREITUNG

e Recherche zu den Beteiligten
e Zusammenfassen relevanter Daten

(z.B. durch CRM Anbindung)
e Agenda-Vorschlage




BESPRECHUNGSVORBEREITUNG

Al Prompt (optional)
Give instructions to the Al that affect every thread in the collection.

Du stellst eine umfassende Recherche zu einem Unternehmen und einer Person
zusammen. Dafiir durchsuchst du die Website, LinkedIn, Fachmedien und weitere
relevante Quellen.

Als Input bekommst du:
1. Name des Unternehmens
2. Name der Person

Anschliel3end recherchierst du zum Unternehmen und stellst die Ergebnisse in
derselben Reihenfolge zusammen:

1. Unternehmensinfo: Beschreibung des Unternehmens, seiner Haupttatigkeiten,
Umsatz und Mitarbeiterzahl

2. Produkte und Services des Unternehmens

3. Unternehmensnews

4. Management

Aufderdem suchst du nach der Person im Unternehmen und stellst alle
Informationen strukturiert zusammen:

1. Rolle

2. Werdegang

3. Ausbildung

4. Veroffentlichte Artikel oder Interviews

Stelle alle Informationen strukturiert dar und weiche nicht von der vorgegebenen
Struktur ab.



AUFTRAGSPRUFUNG
MIT K

e Abgleich eingegangener Anforderungen mit
erfassten Daten im ERP

e ERP Datenprufung auf Plausibilitat & Vollstandigkeit

o Aktive Benachrichtigung an Projektverantwortliche

e Projektubersichten erstellen




Auftragspriufung im Detail

Eingehende Informationen werden automatisch analysiert
und mit den erfassten Daten verglichen.
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Kl VERBESSERT DIE KOMMUNIKATION

e Einsatz von Kl-gestutzten Kommunikationsplattformen
(z.B. MS Teams, Slack, Clickup)

e Erleichterung der internen und externen Kommunikation

e Praxisbeispiel: Logistikunternehmen, Kommunikation mit
Kunden und Fahrern



{a)

Dashboard

Team

Aktuelle Touren

Machrichten

Kunden

LKW

Systemnachrichten

Show| 10 ~ Ientries
|

LKW

v Tour Vortag

Kl IN DER DISPOSITION

Status

Loading
Updates

General
Updates

Loading
Updates

General
Updates

Nachricht

geladen

die Schicht beendet

An der Ladestelle
angekommen,

Search:

Folgeladung Notiz

beispiel notiz

this is a test by
Jan

Bisher:

e Fahrerkommunikation in WhatsApp

e Tourenplane via PDF

e Abstimmung mit Disponenten in WhatsApp
Manueller Abgleich der GPS Daten
Manuelles Weiterleiten von Informationen
Hoher Zeitdruck bei den Disponenten

Mit KI:

Automatische Tourenplananalyse
Automatischer Abgleich der GPS Daten
Tourenstatus (on-time, delayed, etc...) mit Kl
erfassen und kommunizieren
Wiederkehrende Nachrichten per Kl steuern
Massive Entlastung der Disponenten



Emden flir Solarenergie
nutzbar?

03.09.2024 14:15

In Emden sind nach Abzug
von 20% flr Bereiche, die
aufgrund von Denkmalschutz,

Statik und Ahnlichem nicht
erschlossen werden kénnen,

etwa 1.488.000 m?
Dachflache fir die Nutzung

23:02 jmm

e Personalisierte Schulungen
und Lernprogramme

e Chatbots die auf

| Prozessbeschreibungen und

S internem Wissen trainiert sind

Kundendaten

o Unterstitzen der Einarbeitung

Dateien auswahlen  Keine Da...gewahlt

und Weiterbildung

von Solarenergie verfigbar.

Dokumente

03.09.2024 14:29

Super Admin

Jan Koch
jan@jkoch.me

Import

Fasse mir die Strategie der
Stadt Emden fiir die
Energieerzeugung aus
Photovoltaik zusammen

03.09.2024 14:29

Die Stadt Emden hat einen
"Masterplan 100 %
Klimaschutz" entwickelt, der
die Erneuerbare
Energieversorgung als
Handlungsfeld beinhaltet. Eine
der MaBnahmen (EV-04) ist
die Steigerung des Zubaus
von Photovoltaik- und
Solarthermieanlagen auf

# dev.kobra-dataworks.de




3 VORBEREITUNG VON Ki PROJEKTEN i

- 1. Klaren Projektpltan AR
... festlegen SRR
-~~~ Im ersten Schritt wird der Anwendungsfall
... und der Umsetzungszeitraum sowie L

----- verantwortliche Personen definiert.



3 VORBEREITUNG VON Ki PROJEKTEN

- 1. Klaren Projektpltan AR
... festlegen SRR
-~~~ Im ersten Schritt wird der Anwendungsfall
... und der Umsetzungszeitraum sowie L

----- verantwortliche Personen definiert.

~ SEEN

~ SRS

2. Offene Kommunikation mit

..... Beteiligten o

----- Um Vorurteile und Angste abzubauen wird - - - -

..... von Beginn an mit Projektbeteiligten -

kommuniziert, sodass kein “Black Box”
.- ---  Prinzip entsteht.



- K3 VORBEREITUNG VON KI PROJEKTEN

- 1. Klaren Projektplan 3. “Key User” definieren @ A R
. festlegen , ) i} R
S In der Pilotphase werden dann “Key User R
2227 und der Umsetzungszeitraum sowie die Pilotphase mit Feedback und Sl
-~~~ verantwortliche Personen definiert. Anmerkungen unterstiitzen. RERES

~. SRR

_____ =~ 1

S 2. Offene Kommunikation mit N

.. Beteiligten R

----- Um Vorurteile und Angste abzubauen wird R

..... von Beginn an mit Projektbeteiligten S

- kommuniziert, sodass kein “Black Box”

----- Prinzip entsteht. =



- I3 VORBEREITUNG VON KI PROJEKTEN o

- 1. Klaren Projektplan 3. “Key User” definieren @ A R
. festlegen , ) i} R
S In der Pilotphase werden dann “Key User R
2227 und der Umsetzungszeitraum sowie die Pilotphase mit Feedback und / Sl
~---- verantwortliche Personen definiert. Anmerkungen unterstiitzen.

- / o

y /
— P o

. 2. Offene Kommunikation mit SRR
" Beteiligten 4. Schulungen S
Um Vorurteile und Angste abzubauen wird Mitarbeiter werden qualifiziert um die KiI
-.... von Beginn an mit Projektbeteiligten Systeme  zieltuhrend — anwenden  zu -
111 kommuniziert. sodass kein “Black Box” konnen. Dabei wird die Akzeptanz so weit N
111 Prinzip entsteht. wie moglich durch klare Anwendungsfalle |

EREE gefordert. i



- K3 VORBEREITUNG VON KI PROJEKTEN .

- 1. Klaren Projektplan 3. “Key User” definieren @ A R
. festlegen , ) i} R
S In der Pilotphase werden dann “Key User R
2227 und der Umsetzungszeitraum sowie die Pilotphase mit Feedback und / Sl
~---- verantwortliche Personen definiert. Anmerkungen unterstiitzen.

- / o

J/ S

~ i

N / 5. Iterative Prozesse zur EERES

o Verbesserung SRR
Wie jede Software entwickelt sich auch KI - -
0 2. Offene Kommunikation mit stetig  weiter, oft schneller als = :l:.
.  Beteiligten 4. Schulungen vergleichbare Felder. Daher ist es sinnvoll, - -
S _ . - . regelmaBiges Feedback der Nutzer . .0
Um Vorurteile und Angste abzubauen wird Mitarbeiter V\./er(:j_en qualifiziert um die Ki einzuholen und sich auf den neusten
1217 von Beginn an mit Projektbeteiligten S}/steme Z|.elfu.hren.d anwenden 24 Stand technischer Mbglichkeiten zu @ 0
- ° Kommuniziert, sodass kein “Black Box" kc?nnerj. [?abel wird die Akzeptanz so V\./_elt bringen, um neue Anwendungsfalle
Prinzip entsteht. wie moglich durch klare Anwendungsfalle abschitzen zu kEnnen. N

..... geférdert. R



VIELEN DANK{

Erhalten Sie 20 Ahwendungsfalle far Kl die
Ihr Unternehmen entlasten:
https://kobra-dataworks.de/beispiele




